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Polen: Profitables, schnell wachsendes Bauunternehmen - 17 m EUR

Das Unternehmen

• GmbH tätig seit 2008

• Sitz: Polen

• Mitarbeiter: ca. 80 MA

• Umsatz: ca. 17 m EUR p.a.

• EBITDA: ca. 5%

• Wachstumsstrategie

• 2 Gesellschafter (je 50% Anteile)

Wettbewerbsvorteile durch Innovation und Spezialisierung

• Bekannte Marke und höchste Qualität in Bau, Planung, Installation und Wartung.

• Eigenes Planungsbüro f. Sanitärinstallationen: Fähigkeit z, Koordination v. Elektro- und Generalunternehmerarbeiten.

• Portfolio: Exzellente landesweite Kunden mit hohen Ansprüchen.

• Internationale Zusammenarbeit mit renommierten Kunden.

• Expansionsstrategie: Zusammenschluss mit Branchenunternehmen aus der DACH-Region bzw. Westeuropa.

• Langjährige Erfahrung und Expertise.

Tätigkeitsfeld

• Führendes Dienstleistungsunternehmen im Bau-, Installations-, Planungs-, 

Wartungssektor. Sanitärinstallationen (Lüftung, Klimatisierung, Heizung)

• Multidisziplinäre Projekte für Industrie-, Gewerbebauten und 

Büroraumgestaltung.

• Branchen: Industrie (60%), Gesundheitswesen (30%), und öffentliche 

Gebäude (10%).

• Projekte: > 500 in Polen

• Auftragsquellen: Empfehlungen, Ausschreibungen
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Finanzkennzahlen

Finanzlage der Gesellschaft

• Auftragsquellen: Empfehlungen + öffentliche/ nicht-öffentl. Ausschreibungen

• Stammkapital: 60.000 PLN 

• Finanzielle Stabilität: Stabile Gewinne trotz Pandemie

• Vermögenswerte: Büroausstattung, Fahrzeuge, IT-Geräte, SW-Lizenzen

Geschäftsjahr 2021 2022 2023 2020 2019 Geschäftsjahr 2021 2022 2023

Umsatz in EUR
(umgerechnet aus 

PLN) 7.097.000 € 10.391.000 € 17.016.000 € 7.260 € 8.260 € EBITDA 394.000 € 802.000 € 855.000 €

EBITDA 894.000 € 962.000 € 39.000 € Marge 5,60% 7,70% 5,00%

Marge 19,60% 23,10% 1,30%
e= erwartet

p= geplant

Geschäftsjahr 2021 2022 2023

EBITDA 894.000 € 962.000 € 39.000 €

19,60% 23,10% 1,30%

Marge 13.607 € 15.928 € 18.116 €

Geschäftsjahr 2021 2022 2023

Umsatz in T€
(umgerechnet aus 

PLN) 13.607 € 15.928 € 18.116 €

EBITDA (T€) 310 € 4.387 € 839 €

Marge 5,40% 7,12% 6,55%

Finanzkennzahlen (€-Angaben gerundet)
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Kundenstruktur Mitarbeiter

• 80 fest angestellt, 

bis zu 300 Facharbeiter projektbasiert

• Management by Objectives: 

Finanzielle Ziele und Belohnungen für 

Abteilungs- und Teamleiter

• Schulung: Kontinuierlich

• Organigramm:

• Renommierte Kunden: 

• Michelin

• Daikin

• IKEA

• Emerson

• EWT Automotive

• Dr. Irena Eris

• Öffentliche Auftraggeber: 

• Krankenhäuser, Schulen
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Haftungsausschluss:

Alle Informationen haben wir von 
einem Kooperationspartner erhalten, 
der die Verkäuferseite direkt berät.

Wir beraten ausschließlich die 
Käuferseite.

Die Unterlagen wurden von der M & A 
Strategie GmbH nicht geprüft und 
müssen vom Investor im Rahmen einer 
detaillierten Due Diligence Prüfung, ggf. 
unter Zuhilfenahme professioneller 
Beratung, selbst geprüft werden. 

Wichtiger Hinweis:

Eine Beteiligung an einem 
Unternehmen birgt Chancen, 
im Extremfall (Insolvenz des 
Unternehmens) aber auch das 
Risiko eines Totalverlustes.

Potenziale und Perspektive

• Erfahrung: > 15 Jahre

• Erweiterungsstrategie: Durch Aufnahme eines deutschen/westeuropäischen 

Branchenpartners zur weiteren Europäisierung und Umsatzsteigerung.

• Ziele: Intensivierung der Kundenbeziehungen und Gewinnung neuer Partner durch 

internationale Ausschreibungen.

• Qualitätsziele: Vertiefung der Führungskräftebildung.

Transaktionsstruktur und Verhandlungsstand

• Mehrheitsbeteiligung möglich: Erwerb von beiden Miteigentümern.

• Wachstumsstrategie gemeinsam mit neuen Gesellschafter aus Westeuropa.

• Der Kaufpreis ergibt sich aus einem branchenüblichen EBITDA-Multiple bezogen auf die 

übernommenen Gesellschaftsanteile.



M & A STRATEGIE GmbH

Dr. Hartmut Schneider 
(CEO)

office@ma-strategie.de

www.ma-strategie.de

T: +49 731 1597 9338

F: +49 731 1597 9339

M & A Strategie GmbH 

Frauenstr. 11

D - 89073 Ulm 

Germany

M & A Transactions

International Projects

Strategy Consulting
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