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Polen: Profitables, schnell wachsendes Bauunternehmen - 17 m EUR

Das Unternehmen Tatigkeitsfeld
*  GmbH tatig seit 2008 + FUhrendes Dienstleistungsunternehmen im Bau-, Installations-, Planungs-,
* Sitz: Polen Wartungssektor. Sanitarinstallationen (Luftung, Klimatisierung, Heizung)
*  Mitarbeiter: ca. 80 MA * Multidisziplinare Projekte fur Industrie-, Gewerbebauten und
* Umsatz: ca. 17 m EUR p.a. Blroraumgestaltung.
« EBITDA: ca. 5% * Branchen: Industrie (60%), Gesundheitswesen (30%), und 6ffentliche
*  Wachstumsstrategie Gebéaude (10%).
+ 2 Gesellschafter (je 50% Anteile) * Projekte: > 500 in Polen

« Auftragsquellen: Empfehlungen, Ausschreibungen

Wettbewerbsvorteile durch Innovation und Spezialisierung

» Bekannte Marke und héchste Qualitat in Bau, Planung, Installation und Wartung.

» Eigenes Planungsbiuro f. Sanitarinstallationen: Fahigkeit z, Koordination v. Elektro- und Generalunternehmerarbeiten.
» Portfolio: Exzellente landesweite Kunden mit hohen Ansprichen.

* Internationale Zusammenarbeit mit renommierten Kunden.

* Expansionsstrategie: Zusammenschluss mit Branchenunternehmen aus der DACH-Region bzw. Westeuropa.

» Langjahrige Erfahrung und Expertise.
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Finanzkennzahlen
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Finanzlage der Gesellschaft

Auftragsquellen: Empfehlungen + offentliche/ nicht-6ffentl. Ausschreibungen

Stammkapital: 60.000 PLN

Finanzielle Stabilitat: Stabile Gewinne trotz Pandemie

Vermogenswerte: Biroausstattung, Fahrzeuge, IT-Gerate, SW-Lizenzen
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Kundenstruktur Mitarbeiter

« Renommierte Kunden: + 80 fest angestellt,

bis zu 300 Facharbeiter projektbasiert

*  Michelin
«  Daikin + Management by Objectives:
KEA Finanzielle Ziele und Belohnungen fur

Abteilungs- und Teamleiter

« Emerson L
* Schulung: Kontinuierlich

e  EWT Automotive

) e Organigramm:
. Dr. Irena Eris g g

Vorstand
3 Personen

- Offentliche Auftraggeber:

2 o ] Controlling i

3. Mitglied 1. Vorsitzender 2. Mitglied 2 Fachkrifte Realisation
I_ Vertrieb Entwicklung Service B Teaml

7 Fachkrafte 9 Fachkrafte 14 Fachkrafte Leiter + Fachkriifte
Personalwesenill IAdministration B Team2

2 Fachkrifte 3 Fachkrafte Leiter + Fachkréfte

Team 3
Leiter + Fachkrafte

e Krankenh&auser, Schulen

Team 4
Leiter + Fachkrafte

Team 5
Leiter + Fachkrifte

Team 6
Leiter + Fachkrifte
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Potenziale und Perspektive

Haftungsausschluss:
*  Erfahrung: > 15 Jahre

Alle Informationen haben wir von

einem Kooperationspartner erhalten,
der die Verkiuferseite direkt berit. Branchenpartners zur weiteren Europaisierung und Umsatzsteigerung.

. Erweiterungsstrategie: Durch Aufnahme eines deutschen/westeuropaischen

»  Ziele: Intensivierung der Kundenbeziehungen und Gewinnung neuer Partner durch
Wir beraten ausschlief3lich die

Kiuferseite. internationale Ausschreibungen.

* Qualitatsziele: Vertiefung der Fihrungskraftebildung.
Die Unterlagen wurden von der M & A
Strategie GmbH nicht geprift und
mussen vom Investor im Rahmen einer Transaktionsstruktur und Verhandlungsstand
detaillierten Due Diligence Priifung, ggf.
unter Zuhilfenahme professioneller
Beratung, selbst gepriift werden. . Mehrheitsbeteiligung mdglich: Erwerb von beiden Miteigentimern.

+  Wachstumsstrategie gemeinsam mit neuen Gesellschafter aus Westeuropa.
«  Der Kaufpreis ergibt sich aus einem brancheniblichen EBITDA-Multiple bezogen auf die

ubernommenen Gesellschaftsanteile.

Wichtiger Hinweis: 7 W

Eine Beteiligung an einem
Unternehmen birgt Chancen,
im Extremfall (Insolvenz des
Unternehmens) aber auch das
Risiko eines Totalverlustes.
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M & A Transactions

International Projects

Strategy Coﬁsulting

Dr. Hartmut Schneider

(CEO)

office@ma-strategie.de
www.ma-strateqgie.de

T: +49 731 1597 9338
F: +49 731 1597 9339
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