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Erfolgreicher Full-Service-Partner

Das Unternehmen ist ein Full-Service-Anbieter fiir Office-Dienstleistungen in den Bereichen Output-Management, Direktmarketing, Kun-
denkommunikation, Druck, Lettershop und Warehousing. Es ist seit mehr als 20 Jahren auf dem Markt und hat sich u.a. auf die Optimierung
des ,Transaktionsdrucks”, Adressmanagements und Versands von Rechnungen, Entgeltabrechnungen oder Mailings spezialisiert.

Zu den Vorteilen der GmbH mit ihren 13 Mitarbeitern zzgl. Geschaftsfliihrung gehéren ihre deutliche Kundenorientierung, die Einhaltung
hoher Qualitatsstandards, ihre jederzeitige Zuverladssigkeit und grol3e Flexibilitat.

Das Angebot umfasst serviceorientierte und anforderungsspezifische Unterstiitzung in allen Bereichen der Biiroorganisation. Hochster
Wert wird auf stabile, langfristige Geschaftsbeziehungen und partnerschaftliche Zusammenarbeit mit langjahrigen Geschaftspartnern
gelegt. Diese schatzen die professionelle, effiziente Abwicklung und dauerhafte Kostenersparnis.

Geschiaftsfelder

Es werden schwerpunktmaRig 4 Ressorts im Sinne eines One-Stop-Shop-Konzeptes bearbeitet:
1. Output-Management:

= Transaktionsdruck”: Rechnungen, Mahnungen, Gutschriften, Lohnabrechnungen, allgemeine
Geschaftskorrespondenz, Vertrage, Druck, Porto-Optimierung, Elektronischer Versand, Reporting, etc.

2. Druckerei:
= Digitaldruck, Offsetdruck, Kuvertdruck, Etikettendruck

3. Lettershop:
= Adressmanagement, Datenaufbereitung, Kuvertierung, Kreative Konfektionierung, Broschiirenfertigung,

Portooptimierung, ggf. Postdienste

4. Warehousing:
= Mandantenfahiges Warenwirtschaftssystem, Lagerung, Kommissionierung, Verpackung, Transport,

(weltweiter) Versand, Retourenbearbeitung

Dartber hinaus bietet das Unternehmen als weitere Serviceleistungen u.a. Logistikkonzepte, Reporting und permanente Kostenanalysen an.
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Kundenorientierung

Das Unternehmen hat sich als zuverlassiger Partner etabliert. Markenzeichen der Gesellschaft sind ihre deutliche Kundenorientierung, die
Einhaltung hoher Qualitdtsstandards, ihre jederzeitige Zuverlassigkeit und grol3e Flexibilitat. Langfristige partnerschaftliche Kundenbe-
ziehungen zeugen von der Zufriedenheit der Kunden, die ganzheitliche, flexible und kreative Lésungen Ihrer Probleme im Output-
Management und Direktmarketing erwarten kénnen.

Trotz mittlerer Unternehmensgrofe findet das Unternehmen hohe Anerkennung bei namhaften groBen Unternehmen und zahlt diese zu
seinen Kunden wie u.a. BNP PARIBAS, Hermes, Lexus, dyson, Akzo Nobel, FTI, Warner Music Group, Remondis, Dt. Arzteverlag, etc.

Das Unternehmen hat dariber hinaus das Potenzial, sein Geschaftsmodell international auszuweiten. Es verfligt bereits liber verschiedene
internationale Domains, wodurch sich ein Kaufer schnell weitere internationale Markte erschlieen kann.

Finanzkennzahlen

Geschaftsjahr 2021 2022 2023e 2024p 2025p 2026p
Umsatzerlése (T€) 2.448 2.505 2.350 2.585 2.869 3.070
EBITDA - Marge 8,30% 11,00% 9,60% 8,90% 9,10% 7,50%

e= erwartet
p=geplant

Umsatzerlose 2021 - 2026: ca.2,4-3,1mEUR

EBITDA 2021 - 2026 im @: ca. 0,244 m EUR

Kaufpreis: 1,2 m EUR
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Die Unterlagen sind nicht von der * Standort: DACH-Region
M & A Strategie GmbH gepriift worden
und mussen daher vom Anleger

im Rahmen einer Due Diligence * Das Unternehmen ist ein zuverlassiger Full-Service Anbieter fiir Office-Dienstleistungen in den
verifiziert werden, ggf. unter
Zuhilfenahme professioneller Beratung.

Haftungsausschluss:

* Die GmbH ist gesellschaftergefiihrt.

Bereichen OUTPUT-Management, Druck, Lettershop und Warehousing.
* Das Unternehmen ist nachhaltig profitabel und ermdglicht weiteres Wachstum.
* Eine Vielzahl von sehr bekannten und namhaften groRen Unternehmen zdhlen zu den Kunden.
* Das Unternehmen lebt bisher Giberwiegend von Mund-zu-Mund-Propaganda und einer

Kooperation mit Unternehmensberatern. Daraus ergibt sich:

Wichtiger Hinweis:

Ein hohes Potenzial fir einen Kaufer bietet ein aktiver und professionell aufgebauter Vertrieb.
Eine Beteiligung an einem
Unternehmen birgt Chancen,

aber im Extremfall (Insolvenz des aufkommen, verteilten Standorte fir Kundenkommunikation und Entgeltabrechnungen.

Unternehmens) auch das Risiko ) _
s Taralveduses. * Wachsende Output Management-/ Direktmarketing-Branche.

* Zielmarkte fir Neukundengewinnung sind Unternehmen mit hohem Kundenkommunikations-

* Eigener externer Datenschutzbeauftragter.
* Die an die Gesellschaft vermietete Immobilie verfligt (ber ausreichende Biiro & Lagerflachen.
Der Mietvertrag lauft noch bis Ende 2025.

* Das Unternehmen bietet hervorragende Zukunftsperspektiven.
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