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Verkauf 
eines im erfolgreichen Turnaround befindlichen  

Transportdienstleisters in Hamburg 
 

Unternehmensbeschreibung Die Geschäftstätigkeit umfasst überwiegend Stückguttransporte und 
Containertransporte einschließlich der Tourenplanungen (Teil- und 
Komplettladungen). Das Unternehmen ist seit über 25 Jahren von Hamburg aus 
regional und überregional tätig. Dort bietet das Unternehmen alle Leistungen 
für die flexible und sichere Belieferung seiner Kunden an. Leistungsmerkmale 
sind: 
 

Ø Zahlreiche Auftraggeber aus Spedition und Logistik 
Ø Eigener leistungsstarker Fuhrpark 
Ø Disposition und Belieferung durch qualifiziertes Mitarbeiter-Team 
Ø Etablierte Regionalität in Hamburg und Umland 

 

Die Wurzeln des Unternehmens reichen zurück in die 1990er Jahre. Aus dem 
damaligen einzelkaufmännischen Fuhrbetrieb entwickelte sich ein 
Volldienstleister für die Stückgut- und Containerversorgung einer Vielzahl von 
Kunden. Darüber hinaus umfasst das Geschäft den optionalen Bereich 
Gefahrguttransporte sowie Abfalltransporte. Der heutige Alleingesellschafter 
hat das Unternehmen 1997 gegründet. Er verantwortet als alleiniger 
Geschäftsführer die kontinuierliche und Entwicklung des Unternehmens.  

Neben der Geschäftsführung verantworten ein Disponent und eine 
kaufmännische Mitarbeiterin die Auftragsbearbeitung und das Fahrerteam. 

Die Philosophie, das heißt die Werte des Unternehmens, sind geleitet von 
vertrauensvollen Kundenbeziehungen, einem hohen Qualitätsbewusstsein, 
Fairness gegenüber Auftraggebern und Mitarbeitern sowie Zuverlässigkeit in 
allen Absprachen und Zusagen. 

Das Vertriebsgebiet umfasst die Stadt Hamburg, dabei im engeren Sinne das 
gesamte Hafengebiet, sowie das Hamburger Umland (Radius ca. 50 Kilometer). 
Die Kundenstruktur stützt sich langjährig im Wesentlichen auf Speditionen, 
Logistikdienstleister, Terminalbetreiber und zudem auf Zollspeditionen und 
Hafenagenturen. 

Disposition und Transporte werden durch das erfahrene Mitarbeiter-Team 
koordiniert und umgesetzt. 

Das Unternehmen zeichnet sich durch einen zeitgemäßen und gepflegten 
Fuhrpark aus. Durch regelmäßige Investitionen verfügt das Unternehmen über 
ein strukturiertes Anlagevermögen. 
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Vorsorgliches Handeln ermöglicht die Absicherung des Unternehmens nach 
innen. Ein gezieltes Auslasten des Fuhrparks vermeidet Leerzeiten und ist 
Grundlage für stabile Umsätze und wieder Gewinnerwartung. 

Potentiale: 

Das Unternehmen verfügt über Strukturen, die sowohl auf Kontinuität 
ausgerichtet sind als auch zukunftsfähige Perspektiven im Blick haben:  

 
Ø Diversifizierung des Tourenbetriebs durch Kundenvielfalt  
Ø Profiteur der Stabilisierung des Umschlags im Hamburger Hafen 
Ø Jederzeitige Portfolioerweiterung um Gefahrguttransporte 
Ø Vollständiger Entfall von Fremdfinanzierungen im Jahr 2026 

 
Kundenstruktur: 

B2B in einem breit gestreuten und ausgewogenen Verhältnis. 
 
Mitarbeiterstruktur: 

Die Unternehmenskultur ist geprägt durch eine gewachsene Struktur, in der 
die Mitarbeiterinnen und Mitarbeiter in einem Gesamtteam miteinander 
verbunden sind. Diese Struktur und die Team-Orientierung bilden die 
Grundlage für motiviertes und leistungsorientiertes Handeln, begleitet von 
hoher Verlässlichkeit und Kundenverantwortung.  

Der operative Bereich umfasst: 
- 1 geschäftsführender Gesellschafter  
- 1 Buchhaltung 
- 1 Disponent 
- 1 Mechaniker 
- 1 Lagerarbeiter (befristet) 
- 11 Fahrer 

 

Status Stabile Kundenbeziehungen und ein verlässlicher Absatzmarkt in Verbindung 
mit einer Mannschaft motivierter Mitarbeiterinnen und Mitarbeiter sichern 
dem Unternehmen eine erfolgreiche und zukunftsfähige Perspektive. 

Standorte 1 

Gesellschaftsform GmbH  

Umsatz 2024 

EBIT 2024 

EBIT 2025(e) 

ca. EUR 2,1 Mio. 

EUR ./. 17 Tsd. 

EUR 120 Tsd.(e) 

Kaufpreis Indikatives Angebot 
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Turnaround Das Unternehmen hatte in den vergangenen Jahren die rückläufigen Frachten 
im Hamburger Hafen zu überstehen. Der Containerumschlag, der in Hamburg 
im Jahr 2023 mutmaßlich seinen Tiefpunkt erreichte, hat die Resilienz des 
Geschäftsbetriebs erheblich herausgefordert. Der geschäftsführende 
Gesellschafter hat hierauf reagiert und die Geschäftstätigkeit (Tourenplanung, 
Umsatz- und Kostenrelation) auf ein neutrales Ergebnis angepasst. Zusätzlich 
hat das Unternehmen im Fixkostenbereich mittlerweile Einsparungen für nicht 
mehr betriebsnotwendige Bereiche (Auflösung einer betriebseigenen 
Werkstatt, Kündigung von Lager- und Standflächen) umgesetzt, die sich durch 
die bestehende stabile Auftragslage auf das laufende Jahr 2025 und der 
Folgejahre positiv auswirken werden. Das Betriebsergebnis 2025 wird sich 
erwartet im sechsstelligen Bereich bewegen. 

Nachfolge Eine Begleitung sowie eine intensive Übergabe an Kunden und Auftraggeber 
sind in der Übergangsphase seitens des geschäftsführenden Gesellschafters 
sichergestellt.  

Grund des Verkaufs Aus persönlichen Gründen beabsichtigt der geschäftsführende 
Alleingesellschafter seine Geschäftsanteile zu 100% zu veräußern. 

 


