
Verkaufsobjekt:

Umsatz (T €) 

EBITDA (T €) (unbereinigt) rd. 500 bis 1.350

Eigenkapital (T €) rd. 8.500

Bilanzsumme (T €) rd. 14.500

Mitarbeiter rd. 50

100% der Anteile (Share Deal) sollen verkauft werden.

Für den Käufer fällt seitens DFP kein Vermittlungshonorar an. 

DFP Dr. Frankenberg & Partner Unternehmensberatung GmbH

Blankensteinerstrasse 235, D - 44797 Bochum

peter.frankenberg@dfp-beratung.de

Die Betriebsimmobilie (Verwaltungsgebäude, Halle, Grundstück) soll 

mit verkauft werden.

Eine zweite Führungsebene ist vorhanden; hierdurch ist die Fortführung des 

Unternehmens unabhängig vom Verkäufer möglich. 

Der stabile Kundenkreis besteht aus namhaften Kunden u.a. aus der 

Chemieindustrie, Getränkeindustrie, Maschinenbau, Nahrungsmittel-

industrie, dem Nutzfahrzeugbau, der pharmazeutischen Industrie und 

dem Wasserstoffsektor.

Der Verkauf erfolgt im Zuge einer frühzeitigen altersbedingten 

Nachfolge zur Sicherung des weiteren Wachstums.

Kontakt

Eine längere Überleitung durch den bisherigen Alleineigentümer ist ebenfalls 

möglich.

Renommiertes mittelständisches Metallverarbeitungsunternehmen (Projektname: "Forging")

SonstigesVerkaufsprozess

Überblick Kennzahlen 

Das Unternehmen ist technologisch führend (CAD; teilautomatisierte 

Fertigung) im Warmpressen von sämtlichen schmiedbaren Stählen mit 

unterschiedlichen Stückgewichten und Durchmessern.

Das zu verkaufende Unternehmen mit Sitz in NRW ist ein führendes 

Metallverarbeitungsunternehmen mit Kunden im In- und Ausland.

Die Produkte umfassen ein breites Spektrum insb. von rost- und 

säurebeständigen Armaturenrohlingen, die hochverschleißfest sind.

Das Gesenkschmiedeunternehmen besteht seit weit mehr als 50 

Jahren und verfügt über ein Vormateriallager aus europäischer 

Produktion, das Liefersicherheit garantiert. 

rd. 16.000 bis 21.000

15.04.2024

mailto:peter.frankenberg@dfp-beratung.de

