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Polen: Digital Signage - IT-Dienstleistungen - EU-weite Skalierung
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Polen: Digital Signage - EU-weite Skalierung - Europäischer Branchenpartner gesucht

Das Unternehmen

• Anbieter von digitalen Medieninformationssystemen in Polen/Niederschlesien sucht Wachstumspartner. 

• Spezialisiert auf Digital Signage - eigenständige Entwicklung und Anpassung des Know-hows für Digital Signage. 

Hier hat das Unternehmen ein Potenzial erkannt, das es weiter ausbauen möchte.

• Einsatz digitaler Medieninhalte bei Werbe- und Informationssystemen.

• Ursprünglich Produktion von beleuchteter Außenwerbung, seit einigen Jahren Fokus auf Digital Signage.

• Beleuchtete Außenwerbung führt gemeinsam mit dem Bereich Übersetzungen zu einem stabilen Basisgeschäft.

• Eines der besten Unternehmen dieser Art mit 30 Jahren Erfahrung in Polen mit renommierte. Kunden..

• Suche nach internationaler Weiterentwicklung und Skalierbarkeit des Geschäfts.

Leistungsspektrum / Portfolio

• Erstellung + Vertrieb von elektron. Inhalten für Werbung und andere Publikationen an Verkaufsstellen und öffentlichen Orten.

• Zentrale Verwaltung von Multimedia-Inhalten für DSnet-Inhalte.

• Kreative Content-Erstellung.

• Verwendung von Software wie Samsung MagicINFO, LG SuperSign, Urve Eveo, Cnario und Dsnet für die Veröffentlichung.

• Online-Hardware-Wartung von Empfangsgeräten vor Ort durch Mechaniker ohne IT-Kenntnisse möglich.

• Der Service ist in mehreren Sprachen europaweit skalierbar.
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Finanzkennzahlen Kompetenz und Mitarbeiter

• Sitz in Polen/Niederschlesien, 150 km von 

Görlitz entfernt.

• Qualitätszertifikate, Patente und zahlreiche 

Auszeichnungen.

• Einzigartige Kompetenz bei der Kombination 

von digitalen und traditionellen Formen der 

Lichtwerbung.

• 50 Mitarbeiter, gut etabliertes Matrix-

Management-System.

• Qualifizierte zweite Managemenebene.

Umsatzaufteilung 2023:

• Lichtwerbung: 44,9%

• Digital Signage: 22,8%

• Übersetzungen: 32,3%

Geschäftsjahr 2021 2022 2023

Umsatz in €

2.705.000 € 2.554.000 € 2.692.000 €

EBITDA in € 90.000 € 58.000 € 127.000 €

Gewinn nach Steuern in % 1,9% 0,1% 1,8%
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Haftungsausschluss:

Alle Informationen haben wir von 
einem Kooperationspartner erhalten, 
der die Verkäuferseite direkt berät.

Wir beraten ausschließlich die 
Käuferseite.

Die Unterlagen wurden von der M & A 
Strategie GmbH nicht geprüft und 
müssen vom Investor im Rahmen einer 
detaillierten Due Diligence Prüfung, ggf. 
unter Zuhilfenahme professioneller 
Beratung, selbst geprüft werden. 

Wichtiger Hinweis:

Eine Beteiligung an einem 
Unternehmen birgt Chancen, 
im Extremfall (Insolvenz des 
Unternehmens) aber auch das 
Risiko eines Totalverlustes.

Perspektive

• Ziel: Strategische Partnerschaft zur Förderung des gemeinsamen europaweiten Wachstums.

• Partner profitiert von langjähriger Erfahrung und einem etabliertem Geschäftsmodell.

• Unternehmen bleibt operativ und finanziell stark.

• Erzielung gemeinsamer operativer Synergien.

Transaktion

• Geplant: Anteilsverkauf von Unternehmensanteilen an einen Branchenpartner.

• Minderheitsbeteiligung – bei entsprechender Perspektive auch Mehrheitsbeteiligung möglich.
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